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Melhor controle, pelos vendedores, de sua agenda e tarefas didrias.

Garante a automacédo da forca de vendas e o gerenciamento do ciclo de vendas em tempo real,
desde a captacdo das oportunidades, passando pela qualificacéo, previsdo, orcamento, até a

proposta, ofimizando assim cada ponto do processo.
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Principais recursos:

empresa (promocées, lancamentos, etc.);

Qualificacao e gerenciamento de oportunidades (leads);

* Orcamento e propostas on-line;

Rapidez e eficiéncia para colocacdo de pedidos;

* Gerenciamento de equipes e territérios;

Relatério de visitas;

* Gerenciamento de despesas/reembolso;

Relatérios gerenciais (Forecast, ROI, Funil de Vendas);
Sales Mobile, o médulo disponivel em dispositivos méveis.

Fécil acesso, pelos vendedores, a dados referentes a sua carteira de clientes e dos produtos da
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e.Business il : solutions@er .com.br

Solutions Site : www.engage.com.br



